
   Zoomミーティング形式 

◆時 間 10:00～14:30 
◆対 象 人事・研修ご担当者 
◆定 員 80名 
◆受講料 無料              

https://www.khk.co.jp/ http://khk-blog.jp/ 

※本セミナーはZoomミーティングにて開催いたします。 
 〇興味や関心のある講義のみのご参加も可能です。お気軽にお申込みください。 
 〇ビデオ・マイクをオフでのご参加も可能です。 

２０２１ 
 オンライン講師紹介セミナー 

 本セミナーでは、人気の講師を厳選し人材育成プログラ
ムをご紹介いたします。 
 人事・研修ご担当者様に、一部デモンストレーションによ
る実際のオンライン研修を体感していただき、人材育成研
修でのご活用をご検討いただければ幸いです。 

申 込 方 法 裏面申込用紙を記入後FAXにてお送りいただくか 
右記のQRコードよりお申込みください。 

備  考 

3月9日（火） 

講師 プログラム 

〇10:00～11:30 
 山田 智大 氏 

『新しい時代に求められる 
  リーダーシップ・ 
    マネジメントとは』 

 
今までのやり方は通用しない！と
いうことを多くのリーダーが感じ
始めているのではないでしょう
か？新しい時代に求められるリー
ダーとは？について、企業事例や
参考になる理論を用いて、分かり
やすく解説していきます。 
 
①新しい時代に求められる管理職  
 の役割とは 
②信頼される管理職になるために  
 ~ 信頼の3つの要素 ~ 
③チームマネジメントとセルフマ 
 ネジメントの重要性 

〇13:00～14:30 
 岡 佐紀子 氏 

仕事の再定義 
『できないではなく 
 何ができるのかを考える』 
 
 

①自分の仕事の役割を再定義 
 し自分が仕事をしている意 
 味を再確認する。 
 
②自分の強みを明確にし、モ 
 チベーションを高める 
 
③コロナ禍で何が起こるかわ 
 からない中、“柔軟性を高め  
 る思考力”を醸成する 
 

3月18日（木） 

講師 プログラム 

〇10:00～11:30 
 植田 絵美子 氏 
 

『コロナ禍を乗りきる 
 バネにする「3つの力」』 
 
 

①エンゲージメントでチーム  
 の絆を深めよう 
 
②リモート社会だからこそ、 
 必要なコミュニケーション 
 力を高めよう 
 
③心を軽く！健康になるレジ 
 リエンスを鍛えよう 
 

〇13:00～14:30 
 葉田 勉 氏 

『コロナ禍でも成果を出す 
 営業の基本徹底セミナー』 
 
自己流の営業を見直し、 
自身の長所を活かした成功する 
営業のスタイルを構築させる！ 

 
大切なセミナーガイダンス 
①営業の見方とは 
 
②営業の役割とは 
 
③コロナ禍で大切になる 
 営業の基本力５つ 
 
④営業担当者の特性把握    
 （６つの特性を踏まえた  
 営業モデルを構築する） 

 
・平成５年 株式会社NECクリエイティブ入社 
・平成11年 ＜個人事業＞おふぃすぶるーむ 
・平成15年 株式会社ブルームソリューション 
・平成18年 株式会社オフィスブルーム 代表 
   近畿大学 経営学部 非常勤講師 
 

・1997年全日本空輸株式会社入社。客室 
 乗務員チーフパーサーとして乗務実績を積み 
 ながら、新入社員訓練インストラクター、国際 
 線サービス改善委員会等を担当。 
・独立後株式会社ウィルファーストを立上げ、 
 接遇・マナー・コミュニケーション・チームビルディ 
 ング、マインドフルネス等多くのコンテンツを開発。 
 「難しいことも簡単にわかる」をモットーに多くの体 
 験型学習を提供している。 

 
・大手電機メーカーに就職、様々なプロジェクトに参画。 
・平成11年 株式会社船井総合研究所に転職。 
 業種問わず経営戦略から販促支援までトータルに 
 企業支援を行う。 
・平成15年に独立。現在、企業支援と共に研修 
 やセミナー各プロジェクト支援等幅広く活動。 
 
 著書 「顧客満足の営業ストーリー術」（同友館） 

 
 

・慶應義塾大学院修了後、アクセンチュアに入社。 
 人と組織の変革を担当するグループで経験を積み 
 研修業界へ。 
・階層を管理職や次世代経営者など様々な階層を 
 対象に1000回以上の研修を実施。 
・2018年にチェンジ・マネジメント株式会社を設立。 
 ビジネスパーソンが “自ら納得する未来を描き行動 
 をつみかさねる”、企業が “自社の個性を健全に 
 活かした文化・風土を醸成する” ことを、研修だけ 
 でなく、組織開発など様々なアプローチを交えなが 
 ら追求している。 



 

 

お申込要領 
お 申 込 方 法 

お 申 込 先 〒541-0059 大阪府大阪市中央区博労町3-6-1  ６F 
（株）経済法令研究会 大阪支社営業部  セミナー係 宛 
Tel：06-6261-2911 Fax：06-6251-7333 

■オンラインセミナー 

私は「個人情報の取扱いについて」に同意のうえ、「講師紹介セミナー」に以下の通り申込みます。 
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住所 〒 

団体名 部署名 

申込者名 電話番号 

  
 

参加日に「丸印（〇）」をご記入ください 
3/9（火） 3/18（木） 
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◆下記申込書に所定事項をご記入の上、ＦＡＸにてお申込み 

 ください。または表面QRコードからでもお申込みできます。 

◆Zoomミーティング形式での開催になります。 

◆開催3日前を目安にURL・ID・パスコード・研修資料を 

 指定メールアドレスまでお送りします。  

◆入室許可の都合上、名前の登録を「氏名＠団体名」に変更して  

 からご入室をお願いします。 

◆録画・録音等はご遠慮いただいております。 

「個人情報の取扱いについて」は、弊社ホームページをご覧ください。https://www.khk.co.jp/site/privacy.php      （2008） 
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（フリガナ） 

ご受講者氏名 
所属部署名/役職名 メールアドレス 

〒 541-0059 大阪府大阪市中央区博労町3-6-1 
Tel：06-6261-2911 Fax：06-6251-7333 http://khk-blog.jp/ 

https://www.khk.co.jp/site/privacy.php
https://www.khk.co.jp/site/privacy.php

